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Objetivos

e Programar la actuaciébn en la venta a partir de parametros comerciales
definidos y el posicionamiento de empresa/entidad.

e Confeccionar los documentos basicos derivados de la actuacién en la venta,
aplicando la normativa vigente y de acuerdo con unos objetivos definidos.

e Realizar los calculos derivados de operaciones de venta definidas, aplicando
las formulas comerciales adecuadas.
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